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INTRODUCCIÓN  

En la industria inmobiliaria, cada prospecto perdido representa una
oportunidad de venta desperdiciada. Muchas constructoras
enfrentan desafíos en la gestión comercial, lo que impacta
directamente en sus ingresos. En este mini ebook, te mostraré los
tres errores más comunes que hacen que las constructoras pierdan
clientes y cómo la IA y una estructura comercial pueden
solucionarlos de manera efectiva.
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Solución con IA:
Implementar respuestas
automatizadas y
personalizadas con IA.
Utilizar CRM con alertas
inteligentes para recordar
a los asesores los
seguimientos.
Aplicar IA predictiva para
identificar los prospectos
con mayor probabilidad
de compra.

Problema:
El 60% de los prospectos
inmobiliarios se enfrían si no
reciben una respuesta en los
primeros minutos. ([Fuente:
Inman News])
Muchos equipos de ventas
dependen de un seguimiento
manual y desorganizado.
La falta de procesos
automatizados provoca que se
pierdan oportunidades muy
valiosas.

ERROR# 1 
FALTA DE SEGUIMIENTO

RÁPIDO Y EFECTIVO
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Solución con IA:
CRM integrado que conecta
los datos de marketing con
los procesos comerciales.
Dashboards en tiempo real
que muestran qué canales
generan mejores
prospectos.
IA que analiza el
comportamiento del
prospecto y recomienda el
mejor momento para la
conversión.

Problema:
Se invierte en publicidad y
generación de leads, pero el
equipo de ventas no los
trabaja de manera eficiente.
No hay retroalimentación
entre marketing y ventas, lo
que dificulta la optimización
de las campañas.

ERROR# 2 
DESCONEXIÓN ENTRE
MARKETING Y VENTAS
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Solución con IA:
Implementar reportes
automáticos con
indicadores clave.
Aplicar análisis de
datos en tiempo real
para detectar puntos
de mejora.
Usar IA para predecir
tendencias y optimizar
la estrategia de ventas.

El problema:
No se mide de manera
efectiva el rendimiento de
cada vendedor ni la
conversión de leads en
clientes.
Las decisiones comerciales
se toman con base en
intuición y no en datos
concretos.

ERROR# 3 
FALTA DE VISIBILIDAD Y

CONTROL SOBRE EL
RENDIMIENTO
COMERCIAL
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CONCLUSIÓN

La optimización de tu equipo comercial y la integración de tecnología
inteligente pueden marcar la diferencia entre perder una venta o
cerrarla con éxito. Si quieres descubrir cómo aplicar estas estrategias
en tu constructora, hablemos en una sesión gratuita.
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NO PIERDAS MÁS CLIENTES,  ESTRUCTURA TU  ÁREA COMERCIAL
IMPLEMENTA PROCESOS E  INTEGRA LA  INTEL IGENCIA

ARTIF IC IAL

“Agenda una llamada ahora” 
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